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 : المقرر الدراسي معلومات عامة عن   أ. 

 التعريف بالمقرر الدراسي 

 ساعات معتمدة   3 . الساعات المعتمدة: 1

 . نوع المقرر 2

   متطلب مسار  √ تخصصمتطلب    متطلب كلية  متطلب جامعة   أ. 

  √   اختياري  إجباري   ب. 

 سابع  ال  . السنة / المستوى الذي يقدم فيه المقرر3

 العام للمقرر . الوصف  4
اتيج    يتناول   على  هذا المقرر على المفاهيم الأساسية  للتسويق الاستر

ز كت  اتيج    , مع التر   الاستر
تخطيط وكيفية  , التحليل الموقفز

اتيج    وحدات العمل مع مناقشة اتيجية السوق المستهدفةودراسة التحليل المال  , وعرض أدوات التحليل الاستر    , إستر
أخذا فز

اتجي   الاعتبار  ,إستر  
اتجيةو وكيفية وضع خطوات   ات المزي    ج التسويفر  .  إعداد خطة التسويق الإستر

 

  . المتطلبات السابقة لهذا المقرر )إن وجدت( 5

 لا توجد  

 . المتطلبات المتزامنة مع هذا المقرر )إن وجدت( 6

 توجد  لا 

 . الهدف الرئيس للمقرر 7
   التعرف على طبيعة ودور التخطيط 

  منظمات الأعمال مع إكساب الطالب القدرة على  التحليل الموقفز
اتيج   فز   الاستر

التسويفر

  المجالات التس
  وتطبيقها فز

  المجال التسويفر
اتيج   فز اتيج   وتخطيط وحدات العمل وأدوات التحليل الاستر ويقية العملية  الاستر

 .المختلفة

 نمط التعليم .  1

 النسبة  التدريسيةعدد الساعات  نمط التعليم  م

 % 100 45 تعليم اعتيادي  1

   التعليم الإلكتروني 2

3 

 التعليم المدمج 

 التعليم الاعتيادي  •

 التعليم الإلكتروني •

  

   التعليم عن بعد  4

 )على مستوى الفصل الدراسي(  الساعات التدريسية .  2

 النسبة ساعات التعلم  النشاط  م

 % 100 45 محاضرات  1

   إستوديو معمل أو  2

   ميداني  3

   دروس إضافية  4

   أخرى   5

 %  100 45 الإجمالي  
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 : نواتج التعلم للمقرر واستراتيجيات تدريسها وطرق تقييمها .  ب

 نواتج التعلم   الرمز
 رمز  

 ناتج التعلم المرتبط بالبرنامج
 طرق التقييم  استراتيجيات التدريس 

 المعرفة والفهم  1.0

1.1 

المف اهيم الأس                 اس                ي ة  يعرف:  

ات       ي       ج     الاس                       تر ل       ل       تس                       وي       ق 

ال       م       زي           ج   ات       ي       ج       ي        ات  واس                       تر

  
   .التسويفر

 1ع

ة  المحاضز
 المناقشات

 البحوث والمقالات 
 السمنارات

 

تقييم الاختب ارات   -
 الفصلية والنهائية

 تقييم الواجبات -
 

1.2 

ال      ب                      ة   ت      ح      ل      ي        ل  ي      وض                       : 

اتيجيات   اتيجية و الاس         تر الاس         تر

 التنافسية

 2ع

1.3 

  
ي   ذكر:  أدوات التحلي   ل الموقفز

اتيجي   ات   , واس                تر اتيج   الاس                تر

  
 المزي    ج التسويفر

 3ع

1.4 
ال تس                وي ق   ت خ ط ي ط  ي:    يش                و

اتيج       .الاستر

 4ع

 المهارات  2.0

2.1 
   
ال  م  وق  فز ال  ت  ح  ل  ي        ل  ي  ط  ب  ق:  

اتيج   والتحليل المال    .الاستر

 1م
ة  المحاضز
 المناقشات

 الواجبات 
 حالات تطبيقية

  عمليةتمارين 
 

تقييم الاختب ارات   -
 الفصلية والنهائية

 تقييم الواجبات -
 

2.2 
اتيجيات المزي    ج   يحلل: اس          تر

  
 .التسويفر

 2م

2.3 

ل        ت        ط        ب        ي        ق   ط        رق  ي:  ي        ق        تر

الس                       وق   ات       ي       ج       ي        ة  إس                       تر

 المستهدفة

 3م

 القيم والاستقلالية والمسؤولية  3.0

3.1 

يعمل الطالب ض           من الف يق  

س             وا  أ اض قياديا أو ع              وا 

 .فيه

 1ق

  
 التعلم الذاتر

 التكليفات والواجبات
الس                من  ارات والعروض 

 التقديمية

ال  واج  ب        ات  ت  ق  ي  ي  م 
وال        م        ن        اقش                        ات  

 والسمنارات
 

3.2 

يتحم ل الط ال ب المس                ؤولي ة 

ل      ح        ل   ال      ق      رارات  ات      خ        ا     
فز

المش     كلات التس     ويقية وقادرا 

  .على المبادرة والابتكار

 2ق

3.3 

يظهر الطالب القيم الأخلاقية  

   
  فز

وفز ال  م  ه  ن        ة  م  م        ارس                        ة 

 .التعامل مع الأخ ين

 3ق

 موضوعات المقرر .  ج 

 قائمة الموضوعات  م
الساعات التدريسية  

 المتوقعة 

اتيج    1   التسويق الاستر
 6 مقدمة فز

اتيج    2   الاستر
 3 التحليل الموقفز

اتيج    3  6 إدارة التسويق الاستر

اتيج    4  6 أسس التسويق الاستر

اتيج   تخطيط  5  6 التسويق الاستر
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اتيجية 6  6 تحليل الب  ة الاستر

اتيجيات التنافسية 7  3 المنافسة والاستر

اتيجيات التسويق 8 اتيجيات المنظمة واستر  3 استر

9   
اتيجيات المزي    ج التسويفر  3 استر

اتيج    10  3 خطوات إعداد خطة التسويق الاستر

 45 المجموع 

 . أنشطة تقييم الطلبة د 

 أنشطة التقييم  م
 توقيت التقييم 

 )بالأسبوع( 

 النسبة  

 من إجمالي درجة التقييم 

 %15 الأسبوع السادس  الاختبار الفصلى   الأول  1

2   
  عشو  الإختبار الفصلى  الثاتز

 % 15 الأسبوع الثاتز

 20% طول الفصل الدراس   الواجبات    3

4   
 %50 )يحدد من عمادة القبول والتسجيل( نهاية الفصل الدراس   الاختبار النهات 

...    

 ( وغيرهقديمي، مشروع جماعي، ورقة عمل أنشطة التقييم )اختبار تحريري، شفهي، عرض ت

 : مصادر التعلم والمرافق .  ه 

 :مصادر التعلم المراجع و قائمة  .  1

 المرجع الرئيس للمقرر 
ة للنشو والتوزي    ع( : التسويق 2020محمود جاسم الصميدع  )  اتيج   , دار المست  ,   الاستر

 عماض , الأردض.  

 المراجع المساندة 

اتيجية التسويق ط  ، دار وائل للنشو   ٤محمد إبراهيم عبيدات ، إستر مدخل سلوك 

 والتوزي    ع والطباعة، عماض، الاردض  

اتيج   ط  ،الأصول العلمية و التطبيقات العملية،   ۱أحمد على  سليماض، التسويق الاستر

 .مكتبة الشقري، ال ياض، السعودية

اتيجيات التسويق   ، استر زنج   واري، وأحمد محمد فهم  الت  ناج   نزار عبد المجيد الت 

 م ۲۰۰۸الوظائف(، دار وائل . عماض . الأردض .   -الأسس -)المفاهيم

اتيجيات التسويق، دار اليازوري العلمية للنشو والتوزي    ع . عماض .   ثامر البكري، إستر

 .م۲۰۰۹الأردض. 

 http://nu.edu.sa/pigitailibbry.aspxرابط المكتبة الرقمية السعودية :   المصادر الإلكترونية 

 أخرى 
امج مثل أخرى تعليمية مواد  الأسطوانات/الآل   الحاسب  على المعتمدة الت 

مجيات  التنظيمية اللوائ  أو المهنية المدمجة¸والمعايت    .والت 

 

2 
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 :المرافق والتجهيزات المطلوبة .  

 متطلبات المقرر  العناصر

 النوعية المرافق 
 طالب 40قاعة دراسية تتسع ل  )القاعات الدراسية، المختبرات، قاعات العرض، قاعات المحاكاة ... إلخ( 

 التجهيزات التقنية 

 )جهاز عرض البيانات، السبورة الذكية، البرمجيات( 
 جهاز عرض البيانات مرفق معه جهاز كمبيوتر

 طابعة وسبورة  مع اقلام وماسحة سبورة.  )تبعاً لطبيعة التخصص(  أخرى  تجهيزات

 : تقويم جودة المقرر .  و 

 طرق التقييم المقيمون مجالات التقويم

 غت  مباشو  الطلبة فاعلية التدريس

 غت  مباشو  المراجع النظت   فاعلية طرق تقييم الطلاب

 مباشو  ع و هي ة التدريس مصادر التعلم

نامج مخرجات التعلم للمقررمدى تحصيل    غت  مباشو  قيادات الت 

 . )الطلبة، أعضاء هيئة التدريس، قيادات البرنامج، المراجع النظير، أخرى )يتم تحديدها( المقيمون

 .)مباشر وغير مباشر(طرق التقييم 

 : اعتماد التوصيف ز.  

ونيةمجلس  جهة الاعتماد  قسم التسويق والتجارة الالكتر

  الجلسةرقم 

  تاري    خ الجلسة

 


