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 : الدراسي المقرر  معلومات عامة عن  أ. 

 التعريف بالمقرر الدراسي 

 ساعات معتمدة  3 . الساعات المعتمدة: 1

 . نوع المقرر 2

   متطلب مسار  √  تخصصمتطلب   متطلب كلية  متطلب جامعة   أ. 

   اختياري √  إجباري   ب. 

 الثالث       . السنة / المستوى الذي يقدم فيه المقرر3

 . الوصف العام للمقرر 4
ي و إدارة التوزي    ع المادي وإدارة  تعريف 

الطالب بمفهوم قنوات التوزي    ع ومؤسساتها وإدارة القنوات التسويقية والمزي    ج التسويق 

 الصراع داخل قنوات التسويق و قنوات تسويق الخدمات وقنوات التسويق الدولية. 

 . المتطلبات السابقة لهذا المقرر )إن وجدت( 5

   3-تسق  350

 المتطلبات المتزامنة مع هذا المقرر )إن وجدت( . 6

 توجد لا 

 . الهدف الرئيس للمقرر 7
توضيح مفاهيم قنوات التسويق والأساليب العلمية لإدارة وتخطيط قنوات التسويق و إدارة الصراع داخل قنوات التسويق و  

   الخدمات وقنوات التسويق الدولية.  قنوات تسويق 

 

 نمط التعليم .  1

 النسبة  عدد الساعات التدريسية نمط التعليم  م

 % 100 45 تعليم اعتيادي  1

   التعليم الإلكتروني 2

 3 

 التعليم المدمج 

 التعليم الاعتيادي  •

 التعليم الإلكتروني •

  

   التعليم عن بعد  4

 مستوى الفصل الدراسي( )على الساعات التدريسية .  2

 النسبة ساعات التعلم  النشاط  م

 % 100 45 محاضرات  1

   أستوديو معمل أو  2

   ميداني  3

   دروس إضافية  4

   أخرى   5

 % 100 45 الإجمالي  
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 : نواتج التعلم للمقرر واستراتيجيات تدريسها وطرق تقييمها .  ب

 نواتج التعلم   الرمز
 رمز  

 المرتبط بالبرنامجناتج التعلم 
 طرق التقييم  استراتيجيات التدريس 

 المعرفة والفهم  1.0

1.1 
ال   ع        ام        ة   ال   م   ف        اه   ي   م  ي   ع   فا 

 لقنوات التسويق

ة -1 1ع  المحاضر

ي  -2
 العصف الذهنر

 الواجبات -3

الاختبارات الفص       لية  

 والنهائية

1.2 
ي     ذسف مؤس                س                    ات قنوات 

 التسويق

 2ع

 هارات الم 2.0

2.1 
إدارة   ال            ق            ن            وات  يش                       

 التسويقية

 1م
ة -1  المحاضر

ي  -2
 العصف الذهنر

 الواجبات -3

الاختبارات الفص       لية  

 والنهائية

2.2 

تس                     وي      ق   ق      ن      وات  ي      ح      ل        ل 

الخدمات وقنوات التس             ويق  

 الدولية

 2م

   و الإستقلالية و المسؤولية  قيمال 3.0

3.1 

ي المش                 ت  
يتخذ قفارات فر

ق  ن  وات  ب  م  خ  ت  ل  ف  ال  م  فت  ب  ط        ة 

 التسويق

 1ق

 البحوث -1

 الواجبات -2

خ           ال      م                       ة 

 3.2 السنة
يحل     ل التط يق     ات المختلف     ة  

ي قنوات التسويق. 
 فر

 2ق

3.3 

يتواص         ل ت         فاهيا وستا يا مع  

القدرة على المناقشة والحوار  

 والتحلىي  فو  الفريق

 3ق

 

 موضوعات المقرر .  ج 

 قائمة الموضوعات  م
الساعات التدريسية  

 المتوقعة 

 3 ، تحليل  يئة القنوات التسويقيةالقنوات التسويقيةماهية  1

 6 تخطيط القنوات التسويقية 2

 3 المؤسسات الوظائفية: السماسرة والوك ء 3

 6 المؤسسات التجارية: منشئات تجارة الجملة، المؤسسات التجارية: منشئات تجارة التجزئة 4

 6 القيادة داخل القناة التسويقية 5

 6 الصراع داخل قنوات التسويقإدارة  6

 3 تقييم أداة القناة التسويقية 7
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ي وإدارة التوزي    ع المادي 8
 6 إدارة القنوات التسويقية والمزي    ج التسويق 

 6 قنوات تسويق الخدمات وقنوات التسويق الدولية 9

 45 المجموع 

 

 أنشطة تقييم الطلبة .  د 

 أنشطة التقييم  م
 توقيت التقييم 

 )بالأسبوع( 

 النسبة  

 من إجمالي درجة التقييم 

 %15 الأس وع السادس  الاختبار الفصلىي  الأو   1

ي  2
ي عش   الإختبار الفصلىي الثانر

 % 15 الأس وع الثانر

 20% طو  الفصل الدراسي  الواجبات    3

ي  4
 %50 والتسجيل( نهاية الفصل الدراسي )يحدد من عمادة الق و   الاختبار النهان 

...    

 ( وغيرهقديمي، مشروع جماعي، ورقة عمل أنشطة التقييم )اختبار تحريري، شفهي، عرض ت

 : مصادر التعلم والمرافق .  ه 

 :مصادر التعلم المراجع و قائمة  .  1

 المرجع الرئيس للمقرر 
ي )  ة  2019علىي ف   الزعن  ,   للنش  والتوزي    ع (  الطبعة الفابعة، إدارة التوزي    ع , دار المسير

 عمان , الأردن. 

 لا يوجد  المراجع المساندة 

 http://nu.edu.sa/pigitailibbry.aspxالسعودية:   رابط المكتبة الفقمية المصادر الإلكترونية 

 لا يوجد   أخرى 

 

 :المرافق والتجهيزات المطلوبة .  2

 متطلبات المقرر  العناصر

 المرافق النوعية 
 طالبة 40قاعة دراسية تتسع ل  )القاعات الدراسية، المختبرات، قاعات العرض، قاعات المحاكاة ... إلخ( 

 التجهيزات التقنية 

 البيانات، السبورة الذكية، البرمجيات( )جهاز عرض 
 جهاز عفض ال يانات مففق معه جهاز كم يوتف

 طابعة وس ورة  مع أق م وماسحة س ورة.  )تبعاً لطبيعة التخصص(  أخرى تجهيزات 

 

 

 

 

http://nu.edu.sa/pigitailibbry.aspx
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 : تقويم جودة المقرر .  و 

 طرق التقييم المقيمون مجالات التقويم

 مباسر   عضو هيئة التدريس نتائج الط ب

ال       دراسي    ةاس                تب       ان         للمقفر  الط ب  تقييم 
 والأداء التدريسي 

 غير مباسر   الطلبة

ي من عضو ن ير 
 مباسر   عضو هيئة التدريس تصحيح الاختبار النهان 

 مباسر   لجنة تقييم الورقة الاختبارية تقريف لجنة تقييم الورقة الاختبارية

 مباسر  غير  عضو هيئة التدريس تقريف قياس نواتج تعلم المقفر

تقريف رض         ا أر اب العمل عن مخفجات تعلم 
نامج  الي 

 عضو هيئة التدريس
 غير مباسر  

 غير مباسر   عضو هيئة التدريس الاختبار التحصيلىي 

 . )الطلبة، أعضاء هيئة التدريس، قيادات البرنامج، المراجع النظير، أخرى )يتم تحديدها(المقيمون

 .)مباشر وغير مباشر(طرق التقييم 

 

 : اعتماد التوصيف ز.  

ونية مجلس قسم  جهة الاعتماد  التسويق والتجارة الالكي 

  رقم الجلسة 

  تاريخ الجلسة 

 


